
 

 

 

 

   

 



1 Introduction 

Voici pourquoi j’ai choisi de vous envoyer gratuitement cette technique 

simple et rapide… 

Régulièrement, mes clients me demandent comment trouver un marché 

porteur. 

C’est le problème pour la plupart des infopreneurs qui débutent et parfois 

les expérimentés en recherche de nouveaux marchés… 

Dans ma propre entreprise, j’ai développé une stratégie toute simple pour 

identifier et développer une activité sur des niches rentables. 

Ce que vous allez découvrir ici est la première étape de votre succès 

dans les affaires en ligne. 

C’est pourquoi il est important que vous maîtrisiez cette compétence de 

façon à localiser et dominer des niches rentables. 

Voici comment faire… 
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Le Meilleur Marché ! 

Voyons les 2 raisons qui prouvent que vendre des produits d’information 

est la manière la plus facile pour générer des profits : 

RAISON 1 : un produit d’information est facile à créer. 

Ce que vous lisez, par exemple, ne me coûte à peu près rien, seulement 

mon temps pour le rédiger. 

RAISON 2 : un produit d’information est difficile à quantifier en valeur 

monétaire 

Si je vous aide à doubler votre succès dans les affaires en ligne en 

appliquant le contenu de ce document, à combien estimez- vous votre 

gain potentiel en euros ? 

Donc, à quel prix dois-je vendre cette information ? Difficile à dire, n’est-ce 

pas… 
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A partir de ce principe, vous pouvez accroître la valeur perçue de tous vos 

produits d’information de façon extraordinaire ! 

Et vous pouvez vendre cela parfois plusieurs milliers d’euros… 

Tout dépend comment l’information que vous possédez aide d’autres 

personnes à résoudre un problème précis. 

C’est pourquoi j’invite toujours quelqu'un à entrer sur le marché des 

produits d’information… même s’il vend déjà des produits ou des services 

physiques ! 

1. Il est beaucoup plus rentable « d’apprendre à faire »  plutôt que de « 

faire  »… 

2. Il suffit de trouver un problème et de créer votre solution. 

 

Les 2 Secteurs Les Plus Rentables 
Il existe seulement deux secteurs pour être sûr de réussir: 

 

 ​  ​Besoin de créer un produit d’information facilement ?  
 Cliquez ici pour le faire en 48 heures... 

4 

http://go.mgconseils.yannou974.32.1tpe.net/


 

● Marché rentable 1 : « Désespoir » 

● Marché rentable 2 : « Passion » 

 

Le marché « désespoir » est de loin le plus facile pour faire de l'argent. 

Un marché « Désespoir », c’est quoi ? 

« C’est un grand nombre de personnes qui partagent des points communs 
qui les réveillent en pleine nuit à regarder le plafond en voulant à tout prix 
savoir comment résoudre un problème insupportable. » 

Exemples: 

Vous êtes tellement timide que les gens ne savent même pas que vous 

existez. Vous n’obtenez aucun rendez-vous galant. 

Vous êtes sous-payé parce que vous avez peur de demander une 

augmentation. 

Les gens vous marchent sur les pieds et profitent de vous. 

Etc… 
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Donc, vous restez éveillé la nuit à regarder le plafond avec cette crainte : 

1. Vous voulez savoir comment surmonter votre  timidité pour vivre la 

vie que vous méritez. 

 

2. Vous êtes tellement désespéré que vous êtes prêt à payer pour 

obtenir l'information qui va vous montrer comment résoudre ce 

problème. 

Vous me suivez ? 

C’est pourquoi les produits d’information « Désespoir » sont très ren- 

tables ! 

Un marché « Passion », c’est quoi ? 

« C’est u​n grand nombre de personnes qui partagent des 
points communs qui les amènent à dépenser sans compter 
pour des choses qu'ils n’ont pas vraiment besoin, mais qui 
les amène à l'accomplissement personnel qu'ils ne savent 
obtenir d’une autre façon. ​» 

Exemple concret: 

Imaginez… 
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1. Vos revenus sont de 1500 € par mois. 

 

2. Vous possédez une Ford Mustang 1970 qui consomme du 25 litres 

aux 100 km. 

 

3. Vous traversez la moitié de la Terre pour acheter ​le seul et 

unique pommeau de vitesse en cuir​ imprégné de la sueur de James 

Dean. 

 

4. Vous dépensez 4000 € dans une vente aux  enchères pour 

l’acheter, ​sans compter l’hôtel et le vol aller-retour Paris/Hong- 

Kong​. 

 

5. Lorsque vous rentrez chez vous, vous vous précipitez dans votre 

Mustang qui ne sort jamais du garage pour visser le précieux 

pommeau de vitesse. 

 

6. Vous avez le sentiment d’être un ​héros​ aux pouvoirs sans limites. 
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7. Plus rien ne peut vous arrêter… ​Vous êtes​ James Dean… 

 

Tout le monde a un passe-temps dans lequel il dépense son argent… 

La raison pour laquelle le marché des passionnés amateurs est si 

rentable, c’est que l’achat logique disparaît au profit de décisions 

émotives et impulsives. 

Vous pouvez jouer sur cette recherche d'accomplissement pour accroître 

la perception de valeur de vos offres ! 

Comment Réussir Sur Un Marché 

« Désespoir » 

Règle 1: Les gens doivent mourir d’envie d’avoir une solution pour 

soulager un problème insupportable. 

Règle 2: Ils ont les moyens de dépenser de l’argent pour résoudre ce 

problème 

Règle 3: Ils vont dans des endroits où un grand nombre de «désespérés » 

se retrouvent pour trouver des solutions 
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Cela signifie que la personne moyenne dans ce créneau n’achète pas 

seulement un Kindle sur Amazon à 2,99 €… 

Elle commande : 

● le livre papier, 

● le programme audio, 

●  le cours vidéo, 

● le coaching,  

● le logiciel, 

●  les outils... 

Et elle est inscrite sur plusieurs offres gratuites et blogs… 

Vous devez être donc sur ce genre de marché ! 

Alors comment savoir si ces 3 règles existent dans le marché que vous 

visez ? 

Simple: regardez ce que proposent les vendeurs ! 

● Combien y a-t-il de vendeurs ?  

● Qui sont-ils ? 
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● Semblent-ils réussir ? 

● Quels sont leurs produits phares ? 

● Quels sont les points communs entre ces produits 

phares Quelle solution est la plus répandue ? 

N’entrez-pas dans un marché à moins qu'il ne dispose : 

1. D'une vaste gamme de produits de différents biens et 

services à offrir. 

2. Une infinité de personnes qui achètent plusieurs types de ces biens 

et services.   

Comment Réussir Sur Un Marché : « Passion » 

Règle 1: Les gens dépensent pour le plaisir de s’accomplir 

Règle 2: Ils ont les moyens de dépenser des sommes importantes 

Règle 3: Ils appartiennent à un groupe de passionnés 

Les règles 2 et 3 sont les mêmes que pour le marché « désespoir ». 

La seule différence est la règle 1. 
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Prenons un exemple :  

J’ai un neveu âgé de 7 ans. 

A chaque fois qu'il reçoit de l'argent, il va immédiatement le dépenser 

pour acheter un jeu vidéo. 

C’est sa passion, c’est comme ça… 

Je sais que c’est stupide mais il adore cela… 

La plupart des gens agissent comme mon neveu de 7 ans quand ils sont 

pris dans une passion (la pêche, la couture, les autocollants, etc…). 

La seule différence est que mon neveu n'a pas de factures à payer ! Ceux 

qui ont des factures dépensent leur surplus, au lieu de l’épargner. 

 Le gain ? 

Réponse : la passion leur donne le sentiment d’exister et c’est tout ce qui 

compte ! 

Pensez à votre passion. Maintenant demandez-vous ... 
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1. Achetez-vous de l’information pour vous aider à mieux vous 

accomplir dans cette passion ?   

2. Consommez-vous l’information disponible sous de nombreuses 

formes différentes ? 

 

Si vous avez répondu oui à ces deux questions, vous avez identifié un 

marché « passion » idéal. 

Ensuite, il suffit de répondre à cette dernière question: 

« Passez-vous du temps sur internet avec d'autres passionnés sur un 

forum ou sur un blog actif ? » 

Et si non, pouvez-vous le faire si vous le souhaitez ? 

Si vous avez répondu oui, vous venez de découvrir un marché rentable 

pour vous ! 

Ne perdez pas de temps sur un marché : 

Où seuls des biens physiques peuvent être vendus. 

Où seuls des magazines ou des livres peuvent être vendus. 
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La clé ici est bien l'information sous toutes ses formes ! 

Les Marchés ​Eternellement​ Rentables… 

Que ce soit dans les marchés « désespoir » ou « passion », il existe des 

niches de marché qui seront ​toujours​ rentables. 

Je les appelle des​ « niches persistantes »​ parce que tant que vous avez : 

1. une offre qui résout ​un  problème précis​ dans l’une de ces 

niches 

   

2. un moyen d’amener des prospects sur votre page de vente, vous 

faites de l’argent ! 

Le problème est que ces niches ne sont un secret pour personne. 

Donc, il va y avoir de la concurrence, mon ami ! 

Mais la concurrence est une bonne chose lorsque vous débutez. 

Elle démontre que le créneau est rentable. 
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Sinon, personne ne prendrait du temps, de l’argent et des ressources 

pour cibler ce créneau. 

Permettez-moi de partager quelques-unes de ces niches "persistantes" 

avec vous : 

9 niches persistantes « désespoir » 

1- Perdre de poids  

2- Faire de l’argent  

3- Se désendetter 

4- Se muscler/être en forme 

 5- Draguer les filles 

6- Prédire l’avenir 

7- Eduquer ses enfants 

8- Développer sa personnalité  

9- Se défendre (self-défense) 
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9 niches persistantes « passion » 

1 Savoir jouer d’un instrument  

2 Améliorer son niveau sportif  

3 Cuisiner 

4- Collectionner/utiliser des armes  

5- Jeux vidéo 

6- Voitures/moto/camion/ 

7- Activités de plein air 

8- Entretien de la maison 

9- Education d’animaux domestiques  

Maintenant que vous savez comment identifier un             

marché rentable, voyons la façon de choisir celui qui                 

vous convient le mieux… 

Comment Choisir Votre Marché 

Avez-vous un savoir-faire que vous pourriez enseigner ? 
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L'idée ici est que lorsque vous êtes nouveau dans la création d’entreprise                       

sur internet signifie que vous n’avez pas encore créé un système de                       

vente. 

C’est encore plus dur lorsque vous devez également acquérir une 

compétence suffisante et de repartir de zéro dans une niche… 

Comment tirer profit de votre expertise 
Permettez-moi de partager un peu de ma propre expérience. 

Si je devais tout recommencer comme un parfait débutant, il y a 4 niches 

dans lesquelles je pourrais entrer immédiatement et commencer à 

vendre. 

1. L’immobilier locatif. Je sais comment contacter plusieurs 

« gourous » de l’immobilier et je pourrais faire une interview avec 

eux et avoir un produit créé instantanément. Evidemment, je devrais 

me former à la vente sur internet… 
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2. Le désendettement. Je pourrais écrire une méthode sans mener 

aucune recherche, et je sais qu'il y a une forte demande pour cela. Il 

me suffirait de parler de ma propre expérience. Une autre forme de 

produit instantané. Je devrais aussi me former sur la vente sur 

internet… 

 

3. La remise en forme. Je connais de nombreuses techniques avec le 

poids du corps pour avoir une santé de fer. En seulement 30 

minutes, je peux créer une méthode pour avoir d’excellents abdos 

en 30 jours. Un autre produit instantané. Ensuite, je devrais aussi 

me former sur la  vente en ligne… 

 

4. Désactiver ses peurs. Grâce à l’aïkido, j’ai découvert une technique 

pour éliminer sa  peur lorsqu’elle se présente à soi. Une technique 

toute simple qu’il suffit de suivre pour chasser sa peur en moins de 

2 minutes.  Ici aussi, je serais capable de créer un produit 

instantané. 
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Si vous vous regardez à l’intérieur de vous, vous verrez que vous avez 

une zone d’expertise cachée avec laquelle vous pouvez tirer profit en 

aidant les autres. 

Vous pouvez entrer dans une niche de produits d’information du jour au 

lendemain. 

3 étapes pour trouver votre marché idéal 
Voici comment cela fonctionne… 

Étape 1​: Faites une liste des 10 expertises que vous possédez (même la                         

plus insignifiante), indépendamment de savoir si oui ou non vous pensez                     

que vous pourrez en tirer profit. 

Et sachez que, même si vous pensez ne rien connaître, vous êtes                       

forcément un expert aux yeux de quelqu’un d’autre... qui en connaît                     

encore moins que vous.  

On est donc toujours l’expert de quelqu’un !  

Ne n’oubliez pas ! 
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Expertise 1 :   

Expertise 2 :   

Expertise 3 :   

Expertise 4 :   

Expertise 5 :   

Expertise 6 :   

Expertise 7 :   

Expertise 8 :   

Expertise 9 :   

Expertise 10 :   

Etape 2 : Classez chacune de vos 10 expertises soit dans le marché «                           

désespoir », soit dans le marché « passion ». 

Étape 3 : Regardez la liste des 18 « niches persistantes » présentées plus                           

haut, et regardez les domaines d'expertise et les ressources que vous                     
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possédez qui pourraient vous aider à entrer dans l'une de ces niches.                       

Réglez un compte à rebours et donnez- vous 5 minutes pour choisir. 

Voilà, vous connaissez le marché précis sur lequel vous lancer ! 

A présent que vous avez trouvé votre marché cible, utilisez mon système                       

étape par étape pour ​créer facilement votre produit d’information                 

irrésistible en moins de 48 heures​. 

Et commencez à gagner de l’argent avec une entreprise rentable sur 

internet tout en aidant les autres ! 

Site De Niche A Succès 

Je vous souhaite une très grande réussite dans votre projet 

Michel 
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